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 อดุมศกึษา :: โรงเรียนเตรียมอดุมศกึษา พญาไท  
 ปริญญาตรี :: บญัชีบณัฑิต :: จฬุาลงกรณ์มหาวิทยาลยั 
 ปริญญาโท :: พาณิชยศาสตร์มหาบณัฑิต MBA :: มหาวิทยาลยัธรรมศาสตร์ 
 ปริญญาเอก :: การบริหารธุรกิจ Ph.D. in Management จากสหรัฐอเมริกา 

 
ากร 
การศึกษา 

 กรรมการผู้จดัการ (Managing Director) :: Lucky Star International (Thailand) Co., Ltd.  ก 
 

 
 

 รองผู้อ านวยการ บริษัท โอสถสภา จ ากดั 
 ผู้บริหารการขายอาวโุส :: บริษัท เนสเล่ย์ ประเทศไทย จ ากดั 
 ผู้จดัการฝ่ายฝึกอบรมพนกังานขาย :: บริษัท ยิลเลตต์ประเทศไทย จ ากดั 
 ผู้จดัการฝ่ายพฒันาการขาย :: บริษัท เป็ปซี่โคล่า อินเตอร์เนชัน่แนล เซ้าท์อีสเอเชีย จ ากดั 

ประวตัิวทิยากร 

ประวตัิการท างาน - ปัจจุบนั                                                        

ประวตัิการท างาน – อดตี                                                        

การศึกษา                                                        
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 ผู้จดัการภาค :: บริษัท พร๊อคเตอร์ แอนด์ แกมเบิล จ ากดั (พี แอนด์ จี) 
 ผู้จดัการทัว่ไป :: สายงานการขาย บริษัท ทีโอเอ จ ากดั 
 ผู้จดัการฝ่ายขายทัว่ไป :: บริษัท โฟร์โมสต์ ฟรีสแลนด์ ประเทศไทย จ ากดั (มหาชน)  
 การฝึกอบรมและการท างานในต่างประเทศ 

- TEAM SALES MANAGER PROGRAM : PEPSI-COLA DETRIOT MICHIGAN USA 
- CUSTOMER BUSINESS DEVELOPMENT PROGRAM : PROCTER & GAMBLE AND 
WALMART : ARKANSAS USA  

 

 
 

 สมาคมการตลาดแห่งประเทศไทย (MAT) 
 สมาคมการจดัการธุรกิจแห่งประเทศไทย (TMA) 
 สมาคมส่งเสริมเทคโนโลยีไทย-ญ่ีปุ่ น (สสท) 
 สถาบนัพฒันาวิสาหกิจขนาดกลางและขนาดย่อม SME (ISMED)  
 อาจารย์พเิศษ...หลกัสตูรปริญญาเอกและปริญญาโททางการบริหารธุรกิจ  

- คณะพาณิชยศาสตร์และการบญัชี จฬุาลงกรณ์มหาวิทยาลยั 
- คณะบริหารธุรกิจ มหาวิทยาลยัมหิดล 
- คณะบริหารธุรกิจ มหาวิทยาลยัเกษตรศาสตร์  
- คณะบริหารธุรกิจอตุสาหกรรม มหาวิทยาลยัเทคโนโลย่ีไทย-ญ่ีปุ่ น  
- บณัฑิตวิทยาลยัมหาวิทยาลยัหอการค้าไทย 
- บณัฑิตวิทยาลยัมหาวิทยาลยัภาคตะวนัออกเฉียงเหนือ 
- บณัฑิตวิทยาลยัมหาวิทยาลยัธุรกิจบณัฑิต 
- บณัฑิตวิทยาลยัมหาวิทยาลยันเรศวร 
- สาขาการตลาด บณัฑิตวิทยาลยั มหาวิทยาลยั อีสเทิร์นเอเชีย ฯลฯ 
 

 
 
 

ประสบการณ์ด้านวทิยากร (บางส่วน) 
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• การบริหารทีมขายในสภาวะวิกฤติเศรษฐกิจ  

• การส่งเสริมการตลาดอยา่งมีประสิทธิภาพสงูแต่ต้นทนุต ่าเศรษฐกิจชะลอ  

• กลเม็ดเคล็ดลบัสู่ความส าเร็จ 

• Sales Planning Strategy Program 

• การขายเชิงรุกในสภาวะวิกฤติ ขายได้ต้องเก็บเงินได้ 

• ขายความคิดพชิิตใจลกูค้า 

• การจดัการข้อโต้แย้งในการขาย 

• การวิเคราะห์ตลาดและคูแ่ข่งขนั 

• การบริหารการตลาดเชิงกลยทุธ์ 

• Conceptual & consultative selling 

• เทคนิคTele-Marketing อย่างมีประสิทธิภาพสงู ภาคปฏิบตัิ 

• Visionary Sales Force Management 

• การจดัการข้อโต้แย้งภาคปฏิบตัิ 

• Sales Attitude & CRM 

• การเจรจาต่อรองทางธุรกิจแบบ Triple Win 

• Key Customer Management  

• การควบคมุและประเมินผลงานทีมงานขายอย่างมีประสิทธิภาพสงู 

• การเจรจาต่อรอง 

 

หลกัสูตรทีบ่รรยายประจ า 


